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Presentacion del Estudio en Economia
Naranja

Por: Andrea Valdéz

La economia naranja esta representada por las industrias
culturales que comprenden los bienes y servicios que tradi-
cionalmente se asocian con las politicas culturales, los
servicios creativos y los deportes, asi mismo abarca a las
industrias culturales y creativas en disciplinas como arqui-
tectura, artesanias, artes audiovisuales, disefio grafico e
industrial, disefio de modas, musica, servicios digitales y
software, entre otros. Estos representaron alrededor de
Q580 millones solo en el 2018 de los méas de Q17,000
millones que representa para el pais.

El pasado 5 de septiembre se presentaron los resultados de una estudio realizado sobre el impacto de la
economia naranja en Quetzaltenango, datos que muestran no solo la inversion de los ultimos 10 afios en el muni-
cipio, sino de las acciones emergentes que pueden hacer de Xela una ciudad sostenible, la visibilizacién de los
actores es una parte importante de este cambio.

Dicho evento llevado a cabo en las instalaciones de Tertulianos Museo, en donde participaron 55 personas repre-
sentantes de diferentes sectores y empresas de Quetzaltenango, que tuvieron la oportunidad de conocer los
resultados de dicho estudio y de aportar en la investigacion sobre las posibilidades del sector para el desarrollo
de la ciudad.

Desarrollo de la Propuesta de valor

Por: José Luis Tigiiila

Este fue un taller desarrollado para disenar el valor agregado de los
emprendimientos participantes en el programa Emprendo por Ti,
con base a una herramienta que busca reunir la informacién del
modelo de negocios. Dicha herramienta fue compartida gracias al
intercambio con el Programa Semilla de Costa Rica.

Esta herramienta estd dividida en 5 moédulos o pasos a seguir, siendo
el primero el analisis de los distintos tipos de consumidor que el
emprendimiento posee, una vez identificados los tipos de consumi-
dor, se analizan los deseos y frustraciones de cada uno, asi como la

manera de solventar dichos sintomas.

El proceso se hace valioso al analizar tanto el producto como al publico objetivo por el que se esta trabajando,
con base a las necesidades de este podemos disefiar una propuesta pensada en el usuario, capaz de satisfacer
toda necesidad. El resultado de este taller es la creacion de campaias de marketing exitosas, enfocadas en el
cliente y el desarrollo de productos eficientes y efectivos que suplan las necesidades del usuario.

Primer Speed Mentoring Grupal en San Marcos

Por: Miguel Martinez

En el marco del consorcio entre la Asociacion Guatemalteca de Exportadores -AGEXPORT-, la Red Nacional de
Grupos Gestores y Sequa de Alemania se ejecuta el proyecto Mipymes y Cooperativas Mas Competitivas
—MCC+-, el cual es financiado por la Unidn Europea, se llevé a cabo el primer Speed Mentoring, en el departa-
mento de San Marcos, donde asistieron 25 empresarios locales, tomando en cuenta que la mentoria grupal ha
cobrado auge en los ultimos dias como una técnica que consiste en que un mentor proporciona sus cono-
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cimientos y soluciones a un grupo de personas interesadas para
un proyecto o un tema en comun. Las accionesy soluciones estan
orientadas a dar respuesta en un problema que beneficiara al
grupo.

Se conté con 4 mentores, un experto en produccién de profesion
Quimico, que compartié mejora de procesos y mejora de formula
de productos, a la vez asistié una experta en ventas para el area
de mercadeo, un experto en el area de asuntos laborales abor-
dando el convenio 175 de la OIT, mientras que en el area finan-
ciera se conto6 con una experta en control interno que compartié
también soluciones para los asistentes.

Puertas Abiertas a Estudiantes

Por: Andrea Valdéz

Para incidir en etapas tempranas de la vida de los estudiantes del
nivel medio, la Red Nacional de Grupos Gestores en alianza con la
Departamental de Educacidn, organiz6 una visita de puertas
abiertas a las instalaciones del Centro de Emprendimiento Naranja
(CEN). En la actividad participaron 30 alumnos de tercero basico
comprendidos entre los 14y 15 afios del Instituto Nacional Jacobo
Arbenz de Quetzaltenango. Durante la visita los participantes
conocieron las instalaciones del CEN. Dicha visita perseguia como
objetivo la formacion y apoyo a los jévenes para encontrar el camino a seguir ahora que deben escoger una carre-
ra o decidirse por iniciar una empresa.

Incrementa tus Ventas Conociendo a tus Clientes

Por: Maria de los Angeles Cojulin

Con el objetivo de Identificar las estrategias, que de acuerdo al
segmento de mercado faciliten la comercializacién de los produc-
tos de cada participante, se realiza esta capacitaciéon con 25 empre-
sarios de Totonicapan, asesorados por el Proyecto MCC+.

El Licenciado Marco Mayen experto en marketing y ventas, inicio
dando a conocer los factores que intervienen en el proceso de
ventas y cdmo al conocer a los clientes de manera individual y
personal pueden incrementar sus ventas. La modalidad fue modifi-
cada a taller para realizar ejercicios como un andlisis de cultura organizacional y una pirdmide de oportunidades.
Finalmente se desarrollaron lluvias de ideas analizando las opiniones de los participantes y aportando por parte
del capacitador las rutas posibles de solucion a los mismos.

Al concluir la actividad, los participantes contaban con las herramientas que pueden fortalecer el conocimiento
de los clientes y como emplearlos para el incremento de las ventas, se aprovecho el espacio para realizar network-
ing para fortalecer las vinculaciones entre empresarios asistentes.

Speed Mentoring Xela Naranja

Por: Andrea Valdéz

Evento que se llevo a cabo en un conocido espacio de fomento
cultural y artistico de la ciudad de Quetzaltenango. Gracias a los
expertos mentores que hablaron sobre los temas de propiedad
intelectual con el Abogado Antonio Morales especializado en el
tema en Espafa, costos con el Licenciado Jose Luis Tiguila del
programa Emprendo Por Ti, financiamiento con el apoyo de la Licen-
ciada Irma Alfonso Maldonado del BAC, recursos y actores clave con
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el Director de Consorcio Naranja; Ernesto Pacheco, ventas con el Licenciado Marco Mayen de la Red Nacional de
Grupos Gestores, propuesta de valor con la Licenciada Maria de los Angeles Cojultn del Proyecto MCC+, Segmen-
to de Mercado con el Licenciado Aldo Coti del Proyecto MCC+, branding con la Licenciada y Mercadologa Diana
Rodriguez, Marketing con el Licenciado Julio Flores y Formalizacion con la Licenciada Ivonne Cifuentes de la SAT.
Su aporte suma considerablemente a la formacion de emprendedores que desean ser empresarios exitosos. Con
la participacién de emprendedores de las industrias creativas, este evento es parte de los muchos eventos que
Xelaju Naranja promueve impulsando la empresarialidad de las industrias creativas.

Storytelling del Consorcio Naranja

Por: Andrea Valdéz

Considerando la importancia del Consorcio Xelaju Naranja como
un ente consolidado y con presencia de incidencia en procesos
de participacion ciudadana y cultura en Quetzaltenango dos de
sus integrantes compartieron experiencias de emprendimientoy
su rol en dicho Consorcio durante el Storytelling realizado el 20
de septiembre en las instalaciones de El Teatrito.

Pablo Say, fundador de la Asociacién Rubiks Xela y la empresa
Little Rabit, hablé de cémo los suefios se pueden convertir en
realidades y comento de la trascendencia de mas de 10 afios de trabajar en los procesos de formacion de jévenes
y ninos en el arte del Rubiks desde el punto de vista matematico. Como invitada especial compartié escenario
Maribel Ajpacaja emprendedora del drea de disefio de ropa, compartié experiencias de continuar con la empresa
que sus padres fundaron, dando el ejemplo de que las mujeres también pueden ser empresarias y pueden tener
la oportunidad de llegar al éxito. Con 35 asistentes, los miembros de Consorcio dejaron notar como el Programa
Xelaju Naranja ha contribuido a su crecimiento empresarial y como ha motivado a que se involucren e incidan a
favor del ecosistema de la economia naranja.

Boot Camp Club de Emprendedores
de Alta Verapaz

Por: Herbert Soto

En el departamento de Alta Verapaz, en el Municipio de Coban, se
llevd a cabo la capacitacién denominada Boot Camp con una
asistencia de 30 participantes, contando con una diversidad de
emprendimientos en los distintos sectores econémicos, enfoca-
dos en la venta y distribucion en la region de las Verapaces.

La actividad denominada Boot Camp, tuvo como objetivo princi-
pal desarrollar las habilidades y crear nuevos conocimientos de los
emprendedores que asistieron a dicho evento, abordando temas como la Realidad social Guatemalteca, Fortale-
cimiento de las Caracteristicas Emprendedoras Personales CEP’s, Negociacion y Orientacion al cliente.

La actividad llego a tener un impacto en cada uno de los emprendedores, ya que por medio de la actividad
denominada introspeccion cada uno de ellos demostro a flor de piel la problematica que cada uno enfrenta dia
con dia en el crecimiento personal y empresarial. Cabe mencionar también, que en dicha actividad se formularon
lluvia de ideas en la busqueda de soluciones y propuestas que puedan ser adecuadas para avanzar y mejorar en
cada emprendimiento.

Hoy los emprendedores han demostrado su determinacion en la busqueda de mejorar sus planes de negocio, ya
que se encuentran enfocados de una manera mas integra y con los, conocimientos adquiridos han determinado
una mejor delimitacion de sus mercados ayudandolos a disminuir costos de produccién y publicidad.




Festival de Antojitos Iniciativa del
Nodo Retalhuleu de Grupos Gestores

Por: Lester Herrera

De manera continua y dinamica, los Grupos Gestores del Departamento de Retalhuleu siguen impul-
sando el Desarrollo Econémico desde lo Local; en esta ocasion, en el marco de las fiestas patrias, con
la idea de celebrar haber nacido en un pais con extraordinarias oportunidades y con mucha riqueza
cultural, organizaron el | Festival de Antojitos del Departamento de Retalhuleu, evento que conté con
la participacion de veintid6s expositores de deliciosos antojitos, platillos y bebidas tradicionales de los
municipios de Retalhuleu y San Felipe Retalhuleu, la actividad fue realizada el dia sabado 14 de sep-
tiembre, frente a Gobernacion Departamental de Retalhuleu.

Los representantes de las empresas que participaron exponiendo los antojitos fueron capacitados por
espacio de seis horas efectivas, en dos sesiones de capacitacion llevadas a cabo los dias 27 y 29 de
agosto en las oficinas centrales de ASDESARROLLO. La actividad fue planificada y liderada por los
Grupos Gestores de Retalhuleu, San Felipe Retalhuleu y El Asintal, asi también cont6 de manera exito-
sa con la colaboracion importante de la delegacion departamental en Retalhuleu del Ministerio de
Economia, de ASDESARROLLO y de la Cdmara de Comercio Filial Retalhuleu, instituciones que, con su
apoyo financiero, técnico y en especie permitieron que la actividad se llevara a cabo con mucho éxito.
En la inauguracion del festival, se cont6 con la participacion del Sefior Victor Antonio Quintanilla,
Gobernador Departamental del Departamento de Retalhuleu; del Doctor Carlos Ernesto Quintana,
Presidente del Grupo Gestor Retalhuleu; del Sefior Eleazar Barrios, Presidente del Grupo Gestor San
Felipe Retalhuleu; de la Licenciada Olga Maria Lépez, delegada departamental de MINECO; y del sefior
Lester René Herrera Veldsquez, Gerente Financiero de la Red Nacional de Grupos Gestores.

Al finalizar la actividad los expositores manifestaron su agradecimiento y motivaron a los miembros de
los Grupos Gestores a continuar realizando actividades similares a ésta, porque fueron altamente
beneficiados con ventas, contactos y alianzas que les ayudaran a crecer y a fortalecer su actividad
econémica.
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